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Quando un ente apparentemente senza fini di lucro realizza operazioni che generano ricavi
economici riconducibili alla sua attivita di investimento, pud emergere una natura commerciale
ben piu solida di quanto appaia. Conta cid che avviene in concreto, non cio che é scritto nello
statuto. Un recente caso della CGT di Roma aiuta a capire come la giurisprudenza valuti la reale
strumentalita e i riflessi sul profilo fiscale.

La Qualifica di Ente Non Commerciale: limiti, presunzioni e giurisprudenza

Presupposti generali per la qualifica di ente non commerciale
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Utilita collettiva e distinzione dal fine di lucro

Un'associazione, ad esempio, pu0 definirsi non commerciale quando il suo fine si identifica non in
una utilita economica degli associati o del fondatore (distribuzione di utili), ma in una utilita di

pubblico interesse, cioé il perseguimento di un fine ideale o altruistico. Pertanto la qualifica di ente non
commerciale non sussiste piu quando I'ente non commerciale inizia a svolgere, in via prevalente, attivita
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Abbonati per poter continuare a leggere questo articolo

Progettato e realizzato da professionisti, per i professionisti, ogni piano di
abbonamento comprende:

contenuti autorevoli, puntuali, chiari per aiutarti nel tuo lavoro di tutti i giorni
videoconferenza, per aggiornarti e ottenere crediti formativi

una serie di prodotti gratuiti, sconti e offerte riservate agli abbonati

due newsletter giornaliere

Scegli il tuo abbonamento
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