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Nel del del 6 Maggio 2025:
1) Dalle prime analisi: Concordato preventivo biennale (CPB) al raddoppio
2) Confprofessioni critica le nuove limitazioni all’accesso al Concordato Preventivo Biennale
(CPB) per i professionisti in forma aggregata
3) Bonus prima casa: proroga biennale del termine per la vendita di un immobile
4) Obblighi di interoperabilità ed abuso di posizione dominante
5) CDM: nuovi fondi per la sicurezza nei luoghi di lavoro
6) Disciplina degli insediamenti produttivi analizzata dal Consiglio Nazionale del Notariato
7) Persone anziane non autosufficienti: arrivati ulteriori chiarimenti sulla gestione della
Prestazione Universale
8) Pubblicati i decreti sul credito d’imposta per il settore videogiochi

CPB 2025-2026: proposte in aumento e redditi quasi raddoppiati nel
secondo anno

L’analisi preliminare del concordato preventivo biennale (CPB) 2025-2026, basata sui primi dati del

software “Il tuo Isa 2025 CPB”, suggerisce un aumento del risultato atteso rispetto al biennio precedente

(2024-2025).

Incrementi significativi anche con dati contabili e voto Isa invariati
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Gli esempi esaminati, mantenendo costanti i dati

contabili ed extracontabili tra il 2023 e il 2024,

Abbonati per poter continuare

a leggere questo articolo

Progettato e realizzato da professionisti,

per i professionisti, ogni piano di

abbonamento comprende:

contenuti autorevoli, puntuali, chiari per aiutarti nel tuo lavoro di tutti i giorni

videoconferenza, per aggiornarti e ottenere crediti formativi

una serie di prodotti gratuiti, sconti e offerte riservate agli abbonati

due newsletter giornaliere

A partire da 15€ al mese Scegli il tuo abbonamento
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