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Come e quando il SAL consente di rilevare ricavi nei lavori su ordinazione? Tra regole contabili,
scritture operative e rischi da contestazioni, una guida per orientarsi tra OIC 23, bilancio e
confronto con gli standard internazionali.

N

SAL erilevazione dei ricavi nei lavori su ordinazione: regole OIC 23,
scritture contabili ed effetti in caso di contestazioni

1. Aspetti introduttivi

Nel contesto degli appalti pubblici e privati di durata COMMERCIALISTA __ *

R

rappresenta un aspetto cruciale per la redazione del

. . . P . L .,
pluriennale, la corretta rilevazione dei ricavi T.ELEHA‘I_'ICOO

bilancio d'esercizio. Il principio contabile OIC 23
disciplina il trattamento contabile dei lavori in corso su
ordinazione, distinguendo tra metodo della percentuale
di completamento e metodo del completamento dei
lavori. Un elemento centrale nel primo approccio € il
SAL (Stato di Avanzamento Lavori).

2. Il ruolo del SAL nellarilevazione dei ricavi

Secondo OIC 23, la rilevazione dei ricavi secondo il criterio della percentuale di completamento richiede

che:
e |'opera sia tecnicamente ed economicamente divisibile;

e la porzione di lavoro eseguito sia definitiva, nel senso che sia documentata e approvata;
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e sia possibile determinare con attendibilita i costi totali, i ricavi contrattuali e I'avanzamento dei
lavori.
Il SAL approvato costituisce quindi la prova documentale della definitivita della parte di lavoro svolta,
anche in assenza di collaudo final
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