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Approfondiamo le problematiche della vendita di beni provenienti da donazioni, focalizzandoci
sull'azione di riduzione e sulla collazione dei beni nell'ambito ereditario. La Cassazione stabilisce
che la collazione non é necessaria per l'azione di riduzione. Vengono discusse soluzioni pratiche,
come l'estensione della garanzia per evizione, e vari scenari in base al momento della donazione
e alla morte del donante.

- J

In un precedente articolo (“La circolazione dei beni provenienti da donazioni. Problematiche e possibili

soluzioni”, su Commercialista Telematico del 6 settembre 2024) abbiamo analizzato la situazione che
si presenta allorché si vendano dei beni pervenuti per donazione. Ora qualche ulteriore
approfondimento. E alla fine uno schema riassuntivo con approfondimenti pratici.

L’azione di riduzione: le ultime dalla Cassazione

La Corte di Cassazione ha stabilito che: ; -

“nell’ambito dell’azione di riduzione, non
sussiste I'onere di preventiva collazione da

parte dei legittimari, atteso che quest'ultima

attribuisce al coerede un concorso sul valore

della donazione, d
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