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Larevoca del contratto di cessione di azienda non
Influenza la plusvalenza
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La Cassazione chiarisce che la plusvalenza relativa alla cessione di un'azienda si considera
fiscalmente rilevante al momento della stipula del contratto. Eventuali situazioni successive,
come la mancata ricezione del prezzo o modifiche contrattuali, non influiscono su questo
principio. Contrariamente a un precedente orientamento, la Cassazione enfatizza che tali eventi
non modificano I'imponibilita della plusvalenza, ma possono originare minusvalenze deducibili.
Questo approccio distingue nettamente il trattamento fiscale delle plusvalenze e minusvalenze,
seguendo le disposizioni del TUIR e garantendo una corretta applicazione delle norme fiscali
relative alla cessione aziendale.

Il giudice di Cassazione si &€ pronunciato in ordine alla competenza fiscale della cessione di
un’azienda, disponendo, in uniformita all’orientamento prevalente della medesima Corte, che:

"In tema di imposte sui redditi, la plusvalenza fiscalmente rilevante collegata alla
cessione di un'azienda si realizza al momento della conclusione del contratto, mentre
non hanno rilievo alcuno le vicende successive relative alladempimento degli obblighi
contrattuali, quali 'omessa percezione del prezzo o la sua eventuale rateizzazione, 0
I'estinzione dell'obbligazione per effetto di una transazione di carattere novativo,
successivamente intervenuta." (Cass. n. 4365 del 23/02/2011, Cass. n. 4366 del
23/02/2011, Cass. n. 14848 del 07/06/2018, mentre rimane isolato 'orientamento
espresso da Cass. n. 5876 del 13/03/2014).

Cessione di azienda:

Abbonati per poter continuare a leggere questo articolo
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Progettato e realizzato da professionisti, per i professionisti, ogni piano di
abbonamento comprende:

e contenuti autorevoli, puntuali, chiari per aiutarti nel tuo lavoro di tutti i giorni
¢ videoconferenza, per aggiornarti e ottenere crediti formativi

e una serie di prodotti gratuiti, sconti e offerte riservate agli abbonati

e due newsletter giornaliere

Scegli il tuo abbonamento
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