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La Corte di Giustizia dell'UE interviene in tema di indennità di fine rapporto (FIRR) per agenti
commerciali stabilendo che questa debba includere anche le provvigioni perse, anche se erogate
una tantum. Il caso esaminato riguarda un agente al quale nonostante i contratti fossero limitati
nel tempo, la Corte riconosce il diritto a provvigioni ipotetiche per contratti futuri. Questo principio
si applica indipendentemente dal tipo di remunerazione, valorizzando i vantaggi acquisiti dalla
ditta mandante.

I Giudici europei hanno valorizzato la natura risarcitoria del FIRR che deve comprendere le

provvigioni perse, anche se contrattualmente erogate una tantum, che l’agente commerciale avrebbe

percepito in caso d’ipotetica prosecuzione del contratto.  

Il caso: agente retribuito con provvigioni corrisposte una tantum

Un agente ceco promuoveva contratti di

abbonamento a servizi di telefonia a favore di una

società con sede in Germania, venendo retribuito con

provvigioni “una tantum” per ciascun contratto

concluso. Il rapporto d’agenzia, iniziato nel corso

dell’annualità 1998, cessava il 31.12.2020. Nel corso

degli anni 2006 e 2007, l’agente aveva procurato alla

ditta mandante nuovi clienti e concluso altri contratti con

i clienti esistenti; tuttavia, tenuto conto della durata

massima dell’obbligazione tariffaria, tali contratti non

superavano la data di estinzione del contratto di agenzia. La problematica riguardava i contratti stipulati

(ovvero oggetto di rinnovo o modifica) da parte dell’agente negli anni 2008 e 2009, per i quali il vincolo

tariffario di scioglimento del contratto, non era ancora decorso alla data del 31 dicembre 20
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Abbonati per poter continuare a leggere questo articolo

Progettato e realizzato da professionisti, per i professionisti, ogni piano di

abbonamento comprende:

contenuti autorevoli, puntuali, chiari per aiutarti nel tuo lavoro di tutti i giorni

videoconferenza, per aggiornarti e ottenere crediti formativi

una serie di prodotti gratuiti, sconti e offerte riservate agli abbonati

due newsletter giornaliere

A partire da 15€ al mese Scegli il tuo abbonamento
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