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Il ricorso che contiene documenti non allegati al reclamo/mediazione € valido, atteso che
nessuna norma dispone l'inammissibilita per tali casistiche. Nell'articolo analizziamo i rapporti fra
reclamo e ricorso.
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L'art. 17 bis del D Lgs n. 546/1992 contempla il reclamo
guale condizione di procedibilita del ricorso e consente
il successivo deposito di documenti allegati al ricorso.

Il suddetto principio & contenuto nell'interessante
sentenza n. 23523/2019 emessa dalla sezione 6" della

Corte di Cassazione.

L'art. 17 bis, comma 1, del D.lgs. n. 546 del 1992 - cosi come modificato dall'art. 10 del D L. n. 50 del
2017 -, stabilisce che per le controversie di valore non superiore a 50.000,00 euro, il ricorso produce gli

effetti di un reclamo che puo contenere una proposta di mediazione.

Il successivo comma 2 stabilisce, altresi, che il ricorso non € procedibile fino alla scadenza del termine di
novanta giorni dalla data di notifica, entro cui deve concludersi la procedura; si applica la sospensione
dei termini processuali nel periodo feriale (1-31 agosto, art. 1 Legge n. 742/1969).

Il ricorso produce, quindi, anche gli effetti di un reclamo e pud contenere una proposta di
mediazione con rideterminazione dell'ammontare della pretesa.

Conseguentemente l'impugnazione produce, oltre agli effetti processuali e sostanziali tipici del ricorso,
anche quelli del reclamo/mediazione il cui ite
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Abbonati per poter continuare a leggere questo articolo

Progettato e realizzato da professionisti, per i professionisti, ogni piano di
abbonamento comprende:

contenuti autorevoli, puntuali, chiari per aiutarti nel tuo lavoro di tutti i giorni
videoconferenza, per aggiornarti e ottenere crediti formativi

una serie di prodotti gratuiti, sconti e offerte riservate agli abbonati

due newsletter giornaliere

Scegli il tuo abbonamento
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