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Nel corso di TeleFisco 2019 '’Amministrazione finanziaria aveva avuto modo di affermare che
dall'effettivo valore della controversia — ai fini della definizione delle liti pendenti - vanno

comungue esclusi gli importi che eventualmente non formano oggetto della materia del

contendere, in particolare in caso di contestazione parziale dell’atto impugnato, di giudicato

interno o di parziale annullamento in autotutela dell’atto impugnato.

Ora L'agenzia delle Entrate fornisce ulteriori spunti di riflessione.

gnanziaria aveva avuto modo di affermare che

la definizione delle liti pendenti - vanno comunque

0 oggetto della materia del contendere, in particolare in
0, di giudicato interno o di parziale annullamento in

, hel confermare la propria posizione, ha offerto ulteriori

La chiusura delle liti pendenti

L'art.6, del D.L.119/2018, conv. con modif. in L.136/2018, consente la definizione delle liti pendenti,
dietro presentazione di apposita istanza e pagamento di un importo variabile legato al valore della
controversia, determinato a norma dell’art.12, comma 2, del D.Lgs. 546/1992, e allo stato del
contenzioso, al netto degli interessi e delle eventuali sanzioni irrogate con I'atto impugnato.
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La definizione pud avvenire con il pagamento di una somma pari al valore

Abbonati per poter continuare a leggere questo articolo

Progettato e realizzato da professionisti, per i professionisti, ogni piano di
abbonamento comprende:

e contenuti autorevoli, puntuali, chiari per aiutarti nel tuo lavoro di tutti i giorni
e videoconferenza, per aggiornarti e ottenere crediti formativi

e una serie di prodotti gratuiti, sconti e offerte riservate agli abbonati

e due newsletter giornaliere

Scegli il tuo abbonamento

Pagina 2
Riproduzione riservata © www.commercialistatelematico.com
Documento riservato alla consultazione da parte di: N/D


/abbonamenti

