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La svendita sottocosto deve essere provata
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La svendita sotto costo per liquidazione finale deve essere provata. Sono queste le sintetiche
conclusioni che si possono trarre dalla lettura di una recente ordinanza della Corte di Cassazione
. J

La svendita sotto costo per liquidazione finale deve essere provata. Sono queste le sintetiche
conclusioni che si possono trarre dalla lettura dellordinanza n. 26086 del 17 ottobre 2018 della Corte

di Cassazione.
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delle rate, avverso la sentenza della Commissione tributaria provinciale di Napoli che aveva
accolto il ricorso del contribuente contro I'avviso di accertamento per 11.DD. ed IVA 2012.

La CTR osservava, in particolare, “che il fatto costitutivo principale allegato dall’Ente impositore a
sostegno delle proprie pretese creditorie (antieconomicita della gestione aziendale del contribuente) era
stato adeguatamente controprovato dal contribuente con la allegazione dell'avvenuta svendita
liquidatoria delle rimanenze di magazzino”.

Avverso tale decisione ha proposto ricorso per cassazione I'’Agenzia delle entrate deducendo, fra I'altro,
che I'onere controprobatorio del contribuente a fronte della contestata antieconomicita della gestione
della sua impresa, si basava sulla mera allegazione della circostanza fattuale di vendite sottocosto
, “ma senza alcuna prova della circostanza medesima”.

Il pensiero della Corte

Osservano i massimi giudici che “Nel giudizio tributario, una volta contestata dall'Erario
I'antieconomicita di una operazione posta in essere dal contribuente che sia imprenditore commerc
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Abbonati per poter continuare a leggere questo articolo

Progettato e realizzato da professionisti, per i professionisti, ogni piano di
abbonamento comprende:

contenuti autorevoli, puntuali, chiari per aiutarti nel tuo lavoro di tutti i giorni
videoconferenza, per aggiornarti e ottenere crediti formativi
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due newsletter giornaliere
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