COMMERCIALISTAE
@TELEMATICO

AGGIORNARSI, RISOLVERE, CRESCERE

Stallo societario: vendere la propria guota o
acquistare (allo stesso prezzo) la quota altrui?
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La clausola “russian roulette” ha la finalita di risolvere una situazione di stallo decisionale in

ipotesi di joint ventures societarie. In applicazione di tale clausola un socio puo obbligare l'altro
socio a vendere la propria quota ad un dato prezzo o acquistare, al medesimo prezzo, I'altrui

guota di partecipazione. Il tema € stato approfondito da pronuncia del Tribunale di Roma

La clausola “russian roulette” ha la finalita di risolvere una situazione di stallo societario in ipotesi di joint
ventures societarie. In applicazione di tale clausola un socio puo obbligare I'altro socio a vendere la
propria quota ad un dato prezzo o acquistare, al medesimo prezzo, I'altrui quota di partecipazione.

Il tema e stato approfondito da pronuncia del Tribunale di Roma, Sez. imprese, del 19 ottobre 2017, n.
19708,

DISCIPLINA CODICISTICA

L'art. 2484 c.c. al punto n. 3, prevede, tra le altre possibili cause di scioglimento di una societa di capitali,
due forme di mancato funzionamento dell'assemblea: “I'impossibilita di funzionamento” e la “
continuata inattivita” della stessa.

La prima é una fattispecie di “blocco” interno all'assemblea che ha per oggetto I'esistenza di contrasti
difficilmente sanabili nella compagine sociale tali da impedire il funzionamento dell’assemblea stessa,
nonostante questa di volta in volta si riunisca e si costituisca validamente.

E’ considerato sintomo di non funzionamento/inattivita, la mancata nomina/sostituzione dell’organo
amministrativo o dell’organo di controllo, a seguito di (almeno) due convocazioni nell’arco minimo di un
anno (entrambi i requisiti devono essere presenti, quindi dovranno essere comprovate almeno due

convocazioni e tra queste deve intercorrere almeno
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Abbonati per poter continuare a leggere questo articolo

Progettato e realizzato da professionisti, per i professionisti, ogni piano di
abbonamento comprende:

contenuti autorevoli, puntuali, chiari per aiutarti nel tuo lavoro di tutti i giorni
videoconferenza, per aggiornarti e ottenere crediti formativi

una serie di prodotti gratuiti, sconti e offerte riservate agli abbonati

due newsletter giornaliere
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